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Dans ce monde numérique en constante évolution, les entreprises doivent plus que jamais faire preuve de flexibilité et 
d’évolutivité pour atteindre leurs objectifs commerciaux. C’est pourquoi Alcatel-Lucent Enterprise propose un modèle 
d’abonnement innovant pour ses solutions réseaux.

Le Network as a Service « réseau en tant que service » (NaaS) d’Alcatel-Lucent Enterprise est une nouvelle façon pour les 
entreprises d’acheter une infrastructure réseau — matériel, licences, applications et outils de gestion — avec des services 
agiles par le biais d’abonnements au lieu de contrats perpétuels.

Réduction du temps 
nécessaire pour obtenir  
des avantages
Accédez rapidement et 
instantanément aux dernières 
fonctionnalités matérielles et logicielles 
et aux services à valeur ajoutée d’ALE. 
Simplifiez et accélérez le déploiement 
des services et améliorez votre réseau 
lorsque votre entreprise en a besoin.

Les nouvelles versions, mises à niveau et 
fonctionnalités sont automatiquement 
disponibles sur votre réseau, ce qui 
simplifie les opérations informatiques  
et réduit la charge de travail.

Maximisation de l’agilité  
et l’évolutivité
Les besoins de votre entreprise évoluent ? 
Ajustez votre infrastructure de réseau, 
en temps réel, pour répondre aux 
exigences numériques actuelles.

Les frais de licence sont automatiquement 
ajustés et intégrés à une facture unique 
pour une simplicité et une agilité 
maximales.

Des coûts prévisibles  
pour votre infrastructure  
de réseau
Remplacez les investissements initiaux 
élevés par des frais mensuels, 
trimestriels ou annuels fixes 
et prévisibles. Transférez vos 
investissements informatiques vers les 
coûts d’exploitation (OPEX) et libérez  
du capital.

Libérez le personnel 
informatique grâce à 
l’amélioration des 
opérations du réseau
Les équipes informatiques gagnent 
du temps, ce qui leur permet de se 
concentrer sur les activités essentielles 
de l’entreprise.

Gérez et surveillez l’ensemble de 
l’infrastructure de réseau en tant 
que service en ajoutant Alcatel-Lucent 
OmniVista® Cirrus à votre abonnement.

Offre de support  
tout compris
Le matériel, les logiciels et l’assistance 
téléphonique sont inclus dans votre 
abonnement. Pas de coûts cachés.

Déploiement de nouveaux sites Actualisation de votre infrastructure 
réseau

Externalisation de la gestion 
quotidienne de réseau

Network as a Service d’Alcatel-Lucent 
Enterprise

Les dernières technologies et solutions de 
réseau qui offrent un maximum d’agilité, 
d’évolutivité et de flexibilité.

Le réseau en tant que service peut être la solution dans les situations suivantes :

https://www.al-enterprise.com/fr/solutions/network-as-a-service?utm_source=digital-asset&utm_medium=pdf&utm_campaign=doc-link-ntwk&utm_content=naas-brochure
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Une offre modulaire pour répondre  
à vos besoins professionnels

OmniVista Cirrus
Gestion des réseaux WLAN/LAN  

en tant que service

Licence logicielle pour Acccess Point
en tant que service

Licence logicielle pour Switch
en tant que service

Alcatel-Lucent OmniSwitch®

Appareils matériels de LAN
Alcatel-Lucent OmniAccess®

Appareils matériels WLAN
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Transformer son infrastructure de 
réseau traditionnelle en un modèle de 
type « l’entreprise en tant que service »

Adaptez le budget, les services réseau  
et les activités aux données et à 
l’utilisation de votre entreprise

Les solutions du Digital Age Networking d’ALE sont proposées dans le cadre d’un abonnement, pour vos OmniSwitch et points 
d’accès OmniAccess Stellar.

La connectivité en tant  
que service
Commutateurs centraux et d’accès, 
points d’accès Wi-Fi, appliance en tant 
que service. Idéal pour la connectivité 
des campus, des succursales et des Data 
Centers.

Management as a Service
Gestion et analyse du réseau, en tant 
que service pour une gestion et une 
visibilité complètes de la santé du réseau, 
protection contre les menaces et une 
meilleure gestion de l’inventaire des 
appareils. 

Assistance incluse
Assistance 24h/24 par des experts 
ALE : résolution rapide des problèmes, 
remplacement avancé du matériel, accès 
aux dernières mises à jour et mises à 
niveau pour une sécurité renforcée et 
une conformité logicielle optimale. 

Simplicité d’exploitation
•	 Amélioration du fonctionnement 

 du réseau
•	 Compatible avec OmniSwitch, 

OmniAccess Stellar ainsi qu’avec les 
systèmes OmniVista

Efficacité opérationnelle
•	 Réduction de l’investissement initial
•	 Coûts fixes mensuels, trimestriels ou 

annuels prévisibles

Maximisation de l’agilité  
et l’évolutivité
•	 Ajustement de l’infrastructure
•	 Renouvelez le matériel vieillissant sans 

impacter votre budget
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